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DIASPORA & RIMESSE
Il Motore Finanziario Transfrontaliero (Modulo 

10/10)



Le Rimesse

Pezzi di salario che tornano in patria. Sono 

fondamentalmente anticicliche: tendono ad 

aumentare proprio quando il paese di origine 

è in crisi.

La Diaspora

Non solo "emigrati", ma una "seconda 

nazione". Per l'Albania, rappresenta un 

capitale umano e finanziario con un 

potenziale di sviluppo immenso.

OLTRE IL DENARO



10-15%
DEL PIL ALBANESE

Impatto macroeconomico diretto

3%
OBIETTIVO COSTO ONU

Target sostenibile per le commissioni

UN GIGANTE SILENZIOSO



Emigrante

Guadagna e genera 

risparmio nel paese 

ospitante.

Canale

Money Transfer (W.U.) o 

canali informali (Bus).

Famiglia

Riceve e destina i fondi 

(spesso al consumo).

IL FLUSSO DEL VALORE



IL PROBLEMA DEL 
CONTANTE

Canali Informali

Molte rimesse viaggiano "in tasca" per evitare le 

commissioni bancarie. Questo crea un problema 

strutturale:

Il contante viene speso subito per consumi 

immediati. Se fosse bancarizzato, potrebbe 

trasformarsi in risparmio a lungo termine o 

investimento produttivo.



L'Italia ospita la più grande comunità albanese storica.

Non è un flusso episodico, ma strutturale.

IT AL

CORRIDOIO IT-AL



Diaspora Bonds

Titoli di stato emessi specificamente per gli 

emigrati. Un meccanismo di "Patriottismo 

finanziario" sicuro e redditizio.

DDI (Direct Investment)

Diaspora Direct Investment. Quando 

l'emigrante non manda solo soldi, ma apre 

un'impresa in patria portando know-how.

INNOVAZIONE FINANZIARIA



Microcredito: Strumento chiave per la Finanza Inclusiva.

Ecosistema: Banche e IFNB sono complementari, non 

nemici.
Standard UE: Ruolo chiave per garanzie ed etica.

Futuro: Trasformare le Rimesse in Investimento.

CONCLUSIONI CORSO



GRAZIE!
Fine del Corso
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